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1.Опис навчальної дисципліни 
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Спеціальність  
С3 Міжнародні 
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Модулів – 1  Рік підготовки: 
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Освітньо-
кваліфікаційний 

рівень: 
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12 год. 6 год. 

Лабораторні 
 год.  год. 
Самостійна робота 

54 год. 74 год. 
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2. Мета та завдання навчальної дисципліни 
 

Курс “Лобізм у міжнародних відносинах” розрахований на студентів 
ОП «Дипломатичні студії» і належить до дисциплін, які сприяють фаховій 
підготовці фахівців з міжнародних відносин та готують до вузької 
спеціалізації. Дана дисципліна присвячена вивченню концептуально-
теоретичних та практичних аспектів лобістської діяльності недержавних 
суб’єктів сучасних міжнародних відносин. В рамках даної дисципліни 
розглядаються основні різновиди, ключові суб’єкти і моделі лобіювання, що 
реалізуються в сучасній зовнішньополітичній практиці провідних держав 
світу, в структурах глобальних та регіональних міжурядових організацій. 

Мета курсу – сформувати у студентів належне розуміння сутності 
феномену лобізму та недержавних лобістських організацій як частини 
політичної культури, проаналізувати загальні тенденцій суспільно-
політичного інституту лобізму в сучасних міжнародних відносинах, навчити 
студентів диференціювати суб’єкти та об’єкти лобіювання. 

Завдання курсу – формування у студентів як концептуально-
теоретичних знань про основні цілі, принципи та функції міжнародних 
лобістських організацій в сучасних міжнародних відносинах, так і необхідні 
навички із практичного застосування відповідних знань у професійній 
діяльності політолога-міжнародника. 

 
Після завершення цього курсу студент буде: 
знати: концептуальні та теоретико-методологічні підходи щодо 

вивчення міжнародного лобізму: політико-правові аспекти діяльності 
міжнародних лобістських організацій; функції, принципи і форми діяльності 
лобістських груп у різних сферах міжнародного життя. 

 
вміти: визначати переваги міжнародних груп лобі у світовій політиці, 

що відрізняють їх від традиційних акторів – держав та міжурядових 
організацій; виявляти найбільш ефективні форми і методи співпраці та 
впливу міжнародних лобістських структур на діяльність урядів та 
міжурядових організацій; досліджувати роль лобістських організацій у 
трансформаційних процесах в Україні. 

 
У результаті проходження курсу студент набуде такі загальні та 

спеціальні (фахові) компетентності: 
ЗК3. Вміння виявляти, ставити та вирішувати проблеми. 
ЗК5. Здатність генерувати нові ідеї (креативність). 
ЗК8. Здатність виявляти ініціативу та підприємливість. 
ЗК9 Здатність оцінювати та забезпечувати якість виконуваних робіт. 
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ЗК10. Здатність до адаптації та дії в новій ситуації, зокрема в 
міжнародному контексті. 

СК4. Здатність аналізувати глобальні процеси та їх вплив на 
міжнародні та суспільні відносини, політичні та суспільні системи загалом і, 
зокрема, дипломатичне забезпечення міжнародного співробітництва. 

СК5. Здатність застосовувати поглиблені знання про природу та 
джерела зовнішньої політики та дипломатії держави, еволюцію підходів до 
формування та здійснення зовнішньої політики та дипломатії, принципи 
організації системи органів зовнішніх зносин та функціонування інститутів 
дипломатії та міжнародного співробітництва. 

СК7. Здатність здійснювати прикладні аналітичні дослідження проблем 
міжнародних відносин, зовнішньої політики, дипломатії та міжнародного 
співробітництва, суспільних комунікацій, регіональних студій, професійно 
готувати аналітичні матеріали та довідки. 

СК8. Здатність організовувати та проводити міжнародні зустрічі та 
переговори, розробляти, аналізувати і оцінювати дипломатичні та 
міжнародні документи. 
СК11. Здатність виробляти підходи до розв’язання проблем і завдань у 

сфері міжнародних відносин та міжнародного співробітництва, міжнародної 
та національної безпеки, зовнішньої політики та дипломатії (зокрема, щодо 
врегулювання міжнародних і внутрішньодержавних конфліктів). 
 

Програмні результати навчання: 
РН1. Знати та розуміти природу, джерел та напрямів еволюції 

міжнародних відносин, міжнародної політики, зовнішньої політики держав, 
стану теоретичних досліджень міжнародних відносин та світової політики. 

РН3. Застосовувати сучасні наукові підходи, методології та методики 
для дослідження проблем міжнародних відносин та зовнішньої політики. 

РН5. Збирати, обробляти та аналізувати інформацію про стан 
міжнародних відносин, світової політики та зовнішньої політики держав. 

РН6. Визначати, оцінювати та прогнозувати політичні, дипломатичні, 
безпекові, суспільні й інші ризики у сфері міжнародних відносин та 
глобального розвитку. 

РН7. Оцінювати та аналізувати міжнародні та зовнішньополітичні 
проблеми та ситуації, пропонувати підходи до вирішення таких проблем. 

РН13. Брати участь у професійні дискусії у сфері міжнародних 
відносин, зовнішньої політики, суспільних комунікацій та регіональних 
студій, поважати опонентів і їхню точки зору, доносити до фахівців та 
широкого загалу інформацію, ідеї, проблеми, рішення та власний досвід з 
фахових проблем. 
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РН14. Оцінювати результати власної роботи і відповідати за особистий 
професійний розвиток. 

 
 

3. Програма навчальної дисципліни 
 

Тема 1. Теоретико-методологічні засади лобізму в сучасних 
міжнародних відносинах (4 год) 

 
Поняття лобізму та зацікавлених груп. Типологія лобізму. Інституційні 

основи лобізму. Основні форми і моделі лобізму. Легітимна та нелегітимна 
моделі лобізму. Діяльність груп інтересів як основних акторів лобізму. 
Зацікавлені групи в системі громадянського суспільства. 

 
Тема 2. Правові аспекти регулювання лобістської діяльності у 

США та ЄС (4 год) 
 
Історичні передумови регулювання лобізму в США в ХІХ-на початку 

ХХ століття. Особливості регулювання лобізму в США в ХХ столітті. 
Законодавче регулювання лобістської діяльності в США на сучасному етапі 
(1995-2025).  

Lobbying Disclosure Act of 1995 (Федеральний Закон “Про відкритість 
регулювання лобістської діяльності” від 1995 року). Honest Leadership and 
Open Government Act of 2007 (Федеральний Акт “Чесного лідерства та 
відкритої влади” від 2007 року).  

Історія розвитку регулювання лобізму в ЄС. Ключові напрямки 
регулювання лобістської діяльності в ЄС в ХХІ столітті. Кодекс поведінки 
лобістів. Реєстр прозорості ЄС. 
 

Тема 3. Лобізм у виконавчих органах влади США та ЄС: інститути, 
механізми, вплив (2 год) 

 
Ведення лобістської діяльності у виконавчій владі США - Президент, 

Віце-президент, Білий Дім. Особливості бюджетного лобізму в США 
(адміністративно-бюджетне управління при президентові США, бюджетні 
підрозділи міністерств та відомств). 

Особливості лобізму в Європейській Раді. Особливості лобізму в 
Європейській Комісії. Особливості лобізму в Європейському соціально-
економічному комітеті.  Лобізм в Комітеті регіонів ЄС. 
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Тема 4. Лобізм у законодавчих органах США та ЄС: стратегії 
впливу на процес ухвалення рішень (4 год) 

 
Лобізм в Конгресі США, його профільних комітетах та підкомітетах.  

Лобізм у законодавчій владі США: партійні лідери, кокуси, клуби 
конгресменів. Лобізм на рівні штатів. Легіслатура як основний об'єкт тиску. 
Основні моделі сучасної лобістської кампанії в США. 

Особливості лобізму в Раді Європейського Союзу. Особливості лобізму 
в Комітеті постійних представників (COREPER). Особливості лобізму в 
Європейському Парламенті та його комітетах. 

Вашингтон як великий лобістський центр в США. Брюссель як великий 
лобістський центр в ЄС. 

 
Тема 5. Секторальний лобізм і роль великого бізнесу в політичній 

системі США та ЄС (4 год.) 
Організаційні форми корпоративного лобізму в США. Участь 

найбільших об'єднань бізнесу в політичному житті США. Особлива роль 
grass-roots лобіювання в США.  

Лобістська діяльність бізнесу в ЄС. Особливості корпоративного 
лобізму в ЄС. Сучасні тенденції розвитку торгівельного лобі в ЄС. Роль і 
діяльність аграрного лобі в Європейському Союзі. Особливості діяльності 
лобістських компаній в сфері соціальної політики ЄС. Особливості діяльності 
лобістських компанії в сфері політики охорони здоров'я ЄС. Особливості 
тютюнового лобі в ЄС. 

 
Тема 6. Вплив лобістських структур на формування зовнішньої 

політики провідних держав світу (4 год) 
 
Історичні передумови формування та сучасні особливості лобізму в 

Німеччині. Організація парламентської роботи з лобістами в Німеччині. 
Інстиут лобізму в Сполученому Королівстві та Франції на сучасному етапі. 
Історичні передумови формування та сучасні особливості лобізму в Литві та 
Польщі.  

Лобістська діяльність бізнесу в Китаї і Японії. Регулювання лобізму в 
Китаї та Японії. Особливості регулювання лобізму в Канаді. Особливості 
регулювання лобізму в Австралії. Сучасне регулювання лобізму в Бразилії. 

 
Тема 7. Етнічний лобізм у міжнародних відносинах (4 год) 
Інтереси етнічних спільнот і способи їх реалізації. Найбільш впливові 

діаспори світу: методи та форми діяльності, проблеми та досягнення. Вплив 
етнічних лобі-груп на політику США. Ізраїльське лоббі в США. 
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Латиноамериканські лобі у зовнішній політиці США. Діаспори як 
інструменти зовнішнього впливу України. 

 
Тема 8. Парламентський і бюджетний лобізм як інструменти 

політичного впливу в демократичних системах (2 год) 
Сутність парламентського лобізму – визначення, ключові механізми та 

сфери застосування. Бюджетний лобізм: вплив на розподіл державних 
ресурсів – особливості та приклади. Основні актори парламентського лобізму 
– політичні партії, депутатські групи, бізнес-асоціації, громадські організації. 
Форми парламентського лобіювання – законодавчі ініціативи, поправки до 
законопроєктів, робота в комітетах. Механізми бюджетного лобізму – 
розподіл субсидій, грантів, державних замовлень, інфраструктурних 
проєктів.  

Етичні та правові межі парламентського й бюджетного лобізму – 
законодавче регулювання та проблеми прозорості. Порівняльний аналіз 
парламентського та бюджетного лобізму у різних демократичних системах 
(США, ЄС, Україна). Перспективи розвитку інститутів парламентського та 
бюджетного лобізму в умовах демократизації та глобалізації. 

 
Тема 9. Розвиток інституту лобізму в Україні: особливості та 

перспективи (4 год) 
Трансформація моделі лобістських відносин у 1990-2000-і рр. 

Особливості українського корпоративізму. Групи інтересів бізнесу в умовах 
нової ринкової системи. Механізм лобістської діяльності в політичних 
інститутах сучасної України. Правові засади проведення лобістської 
діяльності в Україні. Закон України “Про лобіювання” (2024).  

Основні тенденції та специфічні риси функціонування лобізму в 
сучасній Україні. Особливості лобізму на рівні законодавчої і виконавчої 
влади. Лобізм на локальному рівні. Проблеми і перспективи законодавчого 
забезпечення інституту лобіювання в Україні. 
 

Тема 10. Технології організації та реалізації лобістських кампаній у 
міжнародному середовищі (4 год) – кейс-стаді. 

 
Для кращого розуміння практичних аспектів лобізму студенти мають 

опрацювати умовну ситуацію, яка відображає реальні виклики організації 
лобістської кампанії у міжнародному середовищі. Завдання допоможе 
відпрацювати навички стратегічного планування, комунікації та оцінки 
результативності лобістських дій. 

Приклад: уявімо, що українська ІТ-асоціація прагне розширити доступ 
своїх компаній до ринку Європейського Союзу. Головна мета – домогтися 
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включення України до пілотної програми ЄС зі спрощення цифрової торгівлі. 
Для цього асоціація формує лобістську кампанію у Брюсселі, орієнтуючись 
на Європейську комісію та ключових депутатів Європарламенту. Першим 
кроком стає підготовка аналітичного звіту про переваги інтеграції 
українських компаній у єдиний цифровий ринок. Далі організовуються 
зустрічі з європейськими бізнес-асоціаціями, щоб створити широку коаліцію 
підтримки. Важливим елементом є інформаційна кампанія у ЗМІ, яка 
демонструє внесок українських ІТ у європейську цифрову безпеку. На 
практичному рівні студенти мають розробити план дій: ключові меседжі, 
канали комунікації, календар заходів. Вони також повинні визначити 
можливі ризики – конкуренція з європейськими компаніями чи бюрократичні 
бар’єри. Окремим завданням буде підготовка проєкту резолюції для умовної 
підтримки у комітеті Європарламенту. Завершення кейсу передбачає аналіз 
результатів кампанії та оцінку її впливу на формування міжнародного іміджу 
України. 

 
5. Теми семінарських занять 

 
№ 
з/п 

Назва теми Кількість 
годин 

1 Правові аспекти регулювання лобістської діяльності у 
США та ЄС 

2 

2 Лобізм у законодавчих органах США та ЄС: стратегії 
впливу на процес ухвалення рішень 

2 

3 Секторальний лобізм і роль великого бізнесу в 
політичній системі США та ЄС 

2 

4 Етнічний лобізм у міжнародних відносинах 2 
5 Розвиток інституту лобізму в Україні: особливості та 

перспективи 
2 

6 Технології організації та реалізації лобістських кампаній 
у міжнародному середовищі (кейс-стаді) 

2 

 

6. Самостійна  робота 
 

Самостійна робота полягає в опрацюванні тематичної наукової 
літератури за темами семінарських занять. Водночас у загальну кількість 
годин самостійної роботи включено і підготовку студентів до написання 
індивідуальної роботи на задану тему, а також підготовка презентації за 
тематикою дисципліни. 
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№ 
з/п 

Назва теми Кількість 
годин 

1 Підготовка науково-пошукових робіт за тематикою 
дисципліни 

24 

2 Підготовка презентації за тематикою дисципліни 12 
3 Опрацювання аналітичних матеріалів 30 
 Разом  66 

 
7. Методи контролю 

 
Поточний контроль здійснюється у формі оцінювання виступів на 

практичних (семінарських) заняттях, участі у дискусіях та презентації 
проекту з обраної теми. Передбачене також виконання письмового завдання. 
Курс закінчується іспитом. 

Оцінка знань, умінь і практичних навиків студента з дисципліни 
"Багатостороння дипломатія" здійснюється за 100-бальною шкалою. 

Оцінювання роботи студента здійснюється за такою схемою: 
1. Максимальна оцінка, яку може отримати студент, – 100 балів. 
1. Робота студента протягом семестру оцінюється за такими показниками: 

а) активність на практичних заняттях – 20 балів.  
б) презентація проекту (кейс-стаді) на обрану тему – 10 балів. 
в) контрольний зріз (модуль) – 20 балів. 
г) письмова відповідь на іспиті – 50 балів. 

3. Переведення в оцінку за 4-бальною шкалою здійснюється за такою 
схемою: 

 
 

Шкала оцінювання: вузу, національна та ECTS 
 

Оцінка  

ECTS 

Оцінка в 

балах 

За національною шкалою 

Екзаменаційна оцінка, 

оцінка з диференційованого 

заліку 

 

Залік 

А 90 – 100 5 Відмінно 
 

 В 81-89 4 Дуже добре  
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С 71-80 Добре 
Зараховано 

D 61-70 
3 

Задовільно  

Е  51-60 Достатньо 

 
КРИТЕРІЇ ОЦІНЮВАННЯ ЗНАНЬ 

Оцінка Критерії оцінювання 

Е 

Студент/студентка виявляє знання і розуміння основних 
положень теоретичного матеріалу. Дає правильні, але 
недостатньо осмислені відповіді. Вміє застосовувати знання 
при виконанні завдань за зразком, наводити окремі власні 
приклади на підтвердження власних думок. 

D 

Студент/студентка вміє застосовувати вивчений матеріал у 
стандартних ситуаціях, намагається аналізувати 
встановлювати найсуттєвіші зв’язки і залежність між 
явищами, фактами, робити висновки, дає загалом логічні 
відповіді, допускаючи при цьому окремі неточності. 

C 

Студент/студентка добре володіє вивченим матеріалом, 
застосовує знання в стандартних ситуаціях, уміє аналізувати 
й систематизувати інформацію, використовує основні 
положення із самостійною і правильною аргументацією. 

B 

Студент/студентка має повні, глибокі знання, здатний/здатна 
застосовувати їх у практичній діяльності, робити висновки, 
узагальнення. Вміє аргументовано використовувати 
отримані знання в різних ситуаціях, самостійно знаходити 
інформацію, ставити і розв’язувати проблемні питання. 

A 

Студент/студентка має системні, міцні знання в обсязі та в 
межах вимог навчальних програм, усвідомлено 
використовує їх у стандартних та нестандартних ситуаціях. 
Уміє самостійно аналізувати, оцінювати, узагальнювати 
опанований матеріал, самостійно користуватися джерелами 
інформації, приймати рішення. 

 
 Поточний контроль здійснюється під час проведення семінарських 
занять і має на меті перевірку рівня підготовки студентів до виконання 
конкретних завдань. Форми проведення поточного контролю можуть 
охоплювати: усне опитування теоретичного матеріалу за темою заняття; 
доповіді студентів на семінарах (презентація); участь в дискусіях з 
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проблемних питань і змістовні доповнення на семінарах; поточні контрольні 
роботи з окремих тем семінарських занять. 
 До форм контролю самостійної роботи, який здійснюється під час 
семінарських занять належать: заслуховування відповідей на запитання за 
визначеною темою, перевірка опрацювання тем і завдань, поданих на 
самостійне опрацювання. 
 Підсумковий контроль здійснюється з метою оцінювання результатів 
навчання на окремих етапах і передбачає виконання контрольної роботи 
після опрацювання змістових модулів. 
 Підсумковий контроль включає також семестровий контроль, який 
здійснюється у формі іспиту за обсягом навчального матеріалу, визначеного 
навчальною програмою. Під час семестрового контролю враховуються 
результати здачі усіх видів навчальної роботи. 
 
 

7. Екзаменаційні питання 
 

1. Поняття лобізму та зацікавлених груп. 
2. Типологія лобізму. 
3. Інституційні основи лобізму. 
4. Основні форми і моделі лобізму. 
5. Легітимна та нелегітимна моделі лобізму. 
6. Діяльність груп інтересів як основних акторів лобізму.  
7. Зацікавлені групи в системі громадянського суспільства. 
8. Історичні передумови регулювання лобізму в США в ХІХ-на початку 

ХХ століття. 
9. Особливості регулювання лобізму в США в ХХ столітті. 
10. Lobbying Disclosure Act of 1995 (Федеральний Закон “Про відкритість 

регулювання лобістської діяльності” від 1995 року). 
11. Honest Leadership and Open Government Act of 2007 (Федеральний Акт 

“Чесного лідерства та відкритої влади” від 2007 року). 
12. Законодавче регулювання лобістської діяльності в США на сучасному 

етапі (1995-2025). 
13. Історія розвитку регулювання лобізму в ЄС. 
14. Ключові напрямки регулювання лобістської діяльності в ЄС в ХХІ 

столітті.  
15. Кодекс поведінки лобістів. Реєстр прозорості ЄС. 
16. Ведення лобістської діяльності у виконавчій владі США - Президент, 

Віце-президент, Білий Дім. 
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17. Особливості бюджетного лобізму в США (адміністративно-бюджетне 
управління при президентові США, бюджетні підрозділи міністерств та 
відомств). 

18. Лобізм в Конгресі США, його профільних комітетах та підкомітетах.  
19. Лобізм у законодавчій владі США: партійні лідери, кокуси, клуби 

конгресменів. 
20. Лобізм на рівні штатів. Легіслатура як основний об'єкт тиску. 
21. Основні моделі сучасної лобістської кампанії в США. 
22. Особливості лобізму в Європейській Раді. 
23. Особливості лобізму в Європейській Комісії. 
24. Особливості лобізму в Європейському соціально-економічному 

комітеті. Лобізм в Комітеті регіонів ЄС. 
25. Особливості лобізму в Раді Європейського Союзу. 
26. Особливості лобізму в Комітеті постійних представників (COREPER). 
27. Особливості лобізму в Європейському Парламенті та його комітетах. 
28. Організаційні форми корпоративного лобізму в США. 
29. Участь найбільших об'єднань бізнесу в політичному житті США.  
30. Особлива роль grass-roots лобіювання в США. 
31. Лобістська діяльність бізнесу в ЄС. 
32. Особливості корпоративного лобізму в ЄС. 
33. Вашингтон як великий лобістський центр в США. Брюссель як великий 

лобістський центр в ЄС. 
34. Лобізм в ЄС та США: порівняльний аналіз. 
35. Сучасні тенденції розвитку торгівельного лобі в ЄС. 
36. Роль і діяльність аграрного лобі в Європейському Союзі. 
37. Особливості діяльності лобістських компаній в сфері соціальної 

політики ЄС.  
38. Особливості діяльності лобістських компанії в сфері політики охорони 

здоров'я ЄС.  
39. Особливості тютюнового лобі в ЄС. 
40. Історичні передумови формування та сучасні особливості лобізму в 

Німеччині. Організація парламентської роботи з лобістами в 
Німеччині.  

41. Інстиут лобізму в Сполученому Королівстві та Франції на сучасному 
етапі. 

42. Сучасне регулювання лобізму в Литві та Польщі. 
43. Особливості регулювання лобізму в Канаді та Австралії. 
44. Історичні передумови формування та сучасні особливості лобізму в 

Бразилії. 
45.  Регулювання лобізму в Китаї та Японії. 
46.  Лобістська діяльність бізнесу в Китаї і Японії. 
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47.  Інтереси етнічних спільнот і способи їх реалізації.  
48.  Найбільш впливові діаспори світу: методи та форми діяльності, 

проблеми та досягнення.  
49.  Вплив етнічних лобі-груп на зовнішню і внутрішню політику США.  
50.  Діаспори як інструменти зовнішнього впливу України.  
51.  Сутність парламентського лобізму.  
52.  Бюджетний лобізм: вплив на розподіл державних ресурсів – 

особливості та приклади.  
53. Основні актори парламентського лобізму.  
54. Форми парламентського лобіювання.  
55. Механізми бюджетного лобізму. 
56. Правові засади проведення лобістської діяльності в Україні. Закон 

України “Про лобіювання” (2024). 
57. Основні тенденції та специфічні риси функціонування лобізму в 

сучасній Україні.  
58. Проблеми і перспективи законодавчого забезпечення інституту 

лобіювання в сучасній Україні. 
 
 

8. Тематичні блоки студентських проектів 
 

1. Нафто-газове лобі в ЄС. 
2. Лобізм ІT-компаній в США (соціальна мережа Facebook). 
3. Єврейське лобі в ЄС. 
4. Китайське лобі в США. 
5. Лобізм мусульманських країн в США. 
6. Арабське лобі у Франції. 
7. Екологічний лобізм в США ХХІ столітті. 
8. Особливості лобізму в Іспанії. 
9. Особливості лобізму в Бельгії. 
10. Особливості лобізму в країнах Вишеградської групи: 

порівняльний аналіз 
11. Вплив лобістських груп на формування зовнішньої політики 

США на Близькому Сході 
12. Особливості лобістської діяльності в ЗМІ США. 
13. Порівняльний аналіз впливу етнонаціональних лобі України і 

Польщі на зовнішню політику США. 
14. Особливості лобізму в країнах МЕРКОСУР: порівняльний аналіз. 

 
9. Методичне забезпечення 
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1. Робоча програма навчальної дисципліни. 
2. Силабус і схема курсу «Лобізм у міжнародних відносинах». 
3. Матеріали до семінарських (практичних) занять та самостійної 

роботи студентів. 
 
 

10. Рекомендована література 
 

Основна: 
 
1. Інститут лобіювання в Україні та за кордоном: походження, проблеми, 

перспективи розвитку. Науково-інформаційне видання / Д. Базілевич, 
В. Нестерович, В. Федоренко; Інститут професійного лобіювання та 
адвокасі. К.: ФОП Москаленко О.М., 2015. 111 с.  

2. Лові Т. Дж., Ґінзберґ Б. та ін. Американська система влади: 
повноваження і мета (17-те видання). – Львів: Літопис, 2024. – 960 с. 

3. Закон України № 3606-IX “Про лобіювання” від 23.02.2024 // Відомості 
Верховної Ради України. – https://zakon.rada.gov.ua/laws/show/3606-
IX#Text 

4. Сокур С. Лобістська діяльність у країнах та інституціях ЄС: 
монографія. Київ: Фенікс, 2020. 256с. 

5. Chari, R., Hogan, J., & Murphy, G. Regulating lobbying: A global 
comparison, 2nd Edition. Manchester: Manchester University Press, 2019. 

6. Cigler A. J., Loomis B. A. & Nownes, A. J. Interest group politics, 10th 
edition. Lanham, Maryland: Rowman & Littlefield, 2020. 

7. Coen D. et. al. Lobbying the European Union: institutions, actors, and 
issues. Oxford: Oxford University Press, 2009. 

8. Dionigi M.K. Lobbying in the European Parliament. New York: Palgrave 
Macmillan, 2017. 

9. Drutman L. The Business of America is Lobbying: How Corporations 
Became Politicized and Politics Became More Corporate. Oxford University 
Press, 2015. 

10. Greenwood J. et. al. Interest Representation in the European Union, 4th 
Edition. London: Palgrave, 2017. 

11. Holyoke T. Interest Groups and Lobbying: Pursuing Political Interests in 
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